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	Deel 1 – Op verkenning in de handelswereld


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	1 Kennismaking met de handelswereld


	
	
	
	
	
	
	
	

	1
	1/14 
	Aan de hand van een eenvoudige schematische voorstelling beschrijven hoe producten van de producent tot bij de consument komen.


	10
	
	
	
	
	
	
	

	2
	2/14
	De begrippen groot- en kleinhandel met eigen woorden toelichten.


	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	3/14
	Aan de hand van een concreet voorbeeld België situeren in een economische context binnen en buiten Europa.


	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	4/14
	Aan de hand van een voorbeeld verklaren dat we voor vele producten (vooral grondstoffen) afhankelijk zijn van andere landen (de EU en daarbuiten).


	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	5/14
	Aan de hand van een voorbeeld verklaren dat heel veel van onze bedrijven hun producten verkopen in het buitenland.


	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	6/14
	De verschillende economische sectoren opsommen, met voorbeelden illustreren, hun relatief belang inschatten.


	
	
	
	
	
	
	
	

	7
	7/14
	De economische activiteiten opzoeken die aanwezig zijn in de gemeente waar de school gevestigd is, gestructureerd per economische sector.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	2 De afdelingen van een bedrijf – commerciële afdeling en de boekhoudafdeling

	
	
	
	
	
	
	
	

	8
	1/15
	Met relevante informatie van een concreet bedrijf verklaren tot welke economische sector dit bedrijf behoort en de plaats in de bedrijfskolom weergeven.
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	9
	2/15
	Kennismaken met de afdelingen van het spilbedrijf.


	
	
	
	
	
	
	
	

	10
	3/15
	Met relevante informatie van een concreet bedrijf de verschillende afdelingen van het bedrijf aan de hand van een bedrijfsorganogram weergeven.


	
	
	
	
	
	
	
	

	11
	4/15
	Aan de hand van het bedrijfsorganogram de plaats van de commerciële afdeling en de boekhoudafdeling duiden.


	
	
	
	
	
	
	
	

	12
	5/15
	De taken van de commerciële afdeling opnoemen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	13
	6/15
	De verschillende soorten commerciële medewerkers opnoemen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	14
	7/15
	De competenties van een commercieel medewerker binnendienst opnoemen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	15
	8/15
	De competenties van een commercieel medewerker buitendienst opnoemen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	16
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	De taak van de boekhoudafdeling opnoemen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	17
	10/16
	De competenties van de medewerker van een boekhoudafdeling opnoemen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Deel 2 – De documentenstroom in een handelsonderneming


	
	
	
	
	
	
	
	

	18
	1/16
	De verschillende afdelingen van het spilbedrijf weergeven in een organogram.
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	19
	2/16
	De werking en de taken van de afdeling receptie toelichten.


	
	
	
	
	
	
	
	

	20
	3/16
	De inkomende documenten (via mail, fax, post, telefonisch, brief, …) sorteren en verdelen naar de verschillende afdelingen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	21
	4/16
	De uitgaande documenten van het bedrijf sorteren en klaarmaken om te versturen.
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	De bezoekers ontvangen.
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	6/17
	De werking en de taken van de afdeling verkoop toelichten.
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	De prijsaanvragen van de klanten beantwoorden.
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	De bestellingen van de klanten verwerken.
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	De bestellingen van de klanten bevestigen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	27
	10/17
	De werking en de taken van de afdeling facturatie toelichten.
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	11/17
	De facturen opstellen en versturen naar de klant.


	
	
	
	
	
	
	
	

	29
	12/17
	De werking en de taken van de afdeling magazijn toelichten.


	
	
	
	
	
	
	
	

	30
	13/17
	De magazijnvoorraad bijhouden.


	
	
	
	
	
	
	
	

	31
	14/17
	De bestellingen van de klanten verzendklaar maken.


	
	
	
	
	
	
	
	

	32
	15/17
	Het tekort aan goederen doorgeven aan de afdeling Aankoop.


	
	
	
	
	
	
	
	

	33
	16/17
	De werking en de taken van de afdeling aankoop toelichten.


	
	
	
	
	
	
	
	

	34
	17/17
	De bestellingen voor de leveranciers opmaken.


	
	
	
	
	
	
	
	

	35
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	De levering van de bestelde goederen opvolgen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	36
	19/17
	Ontvangst van de goederen door de magazijnier.


	
	
	
	
	
	
	
	

	37
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	De werking en de taken van de afdeling boekhouding toelichten.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Deel 3 – Boekhouden in een handelsonderneming


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	1 De boekhouding van een onderneming: doel, wettelijke verplichtingen


	
	
	
	
	
	
	
	

	38
	1/18
	Verklaren dat de boekhouding wordt gebruikt, enerzijds als (interne) info voor de bedrijfsleider en anderzijds als verplichte (externe) rapportering.
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	39
	2/18
	Op basis van de wetgeving, de ondernemingen indelen in zeer kleine, kleine en grote ondernemingen en het spilbedrijf daarin situeren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	40
	3/18
	Kennis maken met meerdere vormen waarin de boekhouding kan worden gevoerd.


	
	
	
	
	
	
	
	

	41
	4/18
	De belangrijkste wettelijke verplichtingen formuleren met betrekking tot de boekhouding.


	
	
	
	
	
	
	
	

	42
	5/18
	Illustreren met voorbeelden dat de boekhoudkundige registratie onontbeerlijk is als informatiebron voor de handelsonderneming.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	2 Balans, balans- en resultatenrekeningen; de rekeningen in een systeem van dubbel boekhouden


	
	
	
	
	
	
	
	

	43
	1/18
	Aan de hand van de gegevens van het spilbedrijf het begrip balans verklaren (actief - passief).
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	44
	2/18
	De verdere indeling van de balans (in hoofdrubrieken en rubrieken) verklaren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	45
	3/19
	De balans uitsplitsen in rekeningen en de noodzaak ervan formuleren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	46
	4/19
	De boekingsregels betreffende de actief- en passiefrekeningen formuleren en toepassen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	47
	5/19
	Een reeks van kosten en opbrengsten opsommen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	48
	6/19
	De indeling van de resultatenrekening in rubrieken verklaren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	49
	7/19
	De boekingsregels betreffende de kosten- en opbrengstenrekeningen formuleren en toepassen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	3 Het rekeningenstelsel


	
	
	
	
	
	
	
	

	50
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	De noodzaak verklaren van een onderverdeling van rekeningen tot een geordend boekhoudsysteem.
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	51
	2/19
	De indeling van het rekeningenstelsel (via een decimale structuur, in klassen, in groepen, in rekeningen) toepassen, in overeenstemming met de afspraken binnen het bedrijf.


	
	
	
	
	
	
	
	

	52
	3/19
	Verklaren dat het rekeningenstelsel een geordend geheel is waarin alle rekeningen een verantwoorde plaats krijgen.
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	4/20
	Verklaren dat de decimale structuur toelaat dat een bedrijf rekeningen kan toevoegen of weglaten, binnen het wettelijk kader.


	
	
	
	
	
	
	
	

	54
	5/20
	Rekeningen situeren in de juiste klasse van het rekeningenstelsel.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	4 De proef- en saldibalans


	
	
	
	
	
	
	
	

	55
	1/20
	Een (eenvoudige) ingevulde proef- en saldibalans op juistheid controleren.
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	56
	2/20
	De bedragen uit de (eenvoudige) proef- en saldibalans interpreteren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	57
	3/20
	De relatie tussen de proef- en saldibalans en de rekeningen leggen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	5 Werking van het BTW-systeem


	
	
	
	
	
	
	
	

	58
	1/20
	De werking van het BTW-systeem uitleggen aan de hand van een reeks bedrijven in een bedrijfskolom.


	4
	1,5
	
	
	
	
	
	

	59
	2/20
	Aantonen dat de eindverbruiker uiteindelijk de BTW draagt en dat de BTW daarom een verbruiksbelasting is.


	
	
	
	
	
	
	
	

	60
	3/20
	Aantonen dat de BTW op aankopen voor de handelsonderneming een vordering op de BTW-administratie betekent.


	
	
	
	
	
	
	
	

	61
	4/21
	Aantonen dat de BTW op verkopen voor de handelsonderneming een schuld op de BTW-administratie betekent.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	6 De factuur – de creditnota


	
	
	
	
	
	
	
	

	62
	1/21
	Een factuur en een creditnota ontleden en de onderdelen ervan verklaren.
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	63
	2/21
	De berekeningen op een ingevulde factuur/creditnota verklaren, interpreteren en narekenen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	64
	3/21
	De berekeningen op een (nog niet ingevulde) factuur/creditnota uitvoeren en de basisregels van procentberekening daarbij toepassen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	7 Financiële verrichtingen: betalen en innen


	
	
	
	
	
	
	
	

	65
	1/21
	Betalingswijzen opsommen en de daarbij behorende documenten invullen (of controleren), en de werkwijzen uitvoeren.
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	66
	2/22
	De werking van verschillende betalingswijzen (overschrijving, storting, bancontact, proton, kredietkaart, cashbetaling, doorlopende opdracht, domiciliëring …) verklaren en uitleggen via een routeschema.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	8 Aankoopverrichtingen in de boekhouding


	
	
	
	
	
	
	
	

	67
	1/22
	Een eenvoudige aankoopfactuur met handelsgoederen ontleden en de verschillende onderdelen ervan verklaren.
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	68
	2/22
	De administratieve voorbereiding van de boekhoudkundige registratie uitvoeren (controle van de bedragen en andere gegevens; aanbrengen van refertestempel met interne nummering).


	
	
	
	
	
	
	
	

	69
	3/22
	Een eenvoudige aankoopfactuur met handelsgoederen boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	70
	4/22
	De relevante gegevens van deze aankoopfactuur (maatstaf van heffing en BTW) situeren in de roosters van de BTW-aangifte.


	
	
	
	
	
	
	
	

	71
	5/22
	Een eenvoudige inkomende creditnota met handelsgoederen ontleden en de verschillende onderdelen ervan verklaren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	72
	6/22
	De administratieve voorbereiding van de boekhoudkundige registratie uitvoeren (controle van de bedragen en andere gegevens; aanbrengen van refertestempel met interne nummering)


	
	
	
	
	
	
	
	

	73
	7/22
	Een eenvoudige inkomende creditnota met handelsgoederen boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	74
	8/22
	De relevante gegevens van deze inkomende creditnota (maatstaf van heffing en BTW) situeren in de roosters van de BTW-aangifte.


	
	
	
	
	
	
	
	

	75
	9/23
	Een eenvoudige aankoopfactuur van diensten en diverse goederen boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	76
	10/23
	De relevante gegevens van deze aankoopfactuur ‘Diensten en diverse goederen’ (maatstaf van heffing en BTW) situeren in de roosters van de BTW-aangifte.


	
	
	
	
	
	
	
	

	77
	11/23
	Een eenvoudige aankoopfactuur van materiële vaste activa boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	78
	12/23
	De relevante gegevens van deze aankoopfactuur (maatstaf van heffing en BTW) situeren in de roosters van de BTW-aangifte.


	
	
	
	
	
	
	
	

	79
	13/23
	Aantonen dat de schulden aan een leverancier worden geboekt op individuele leveranciersrekeningen met nadien een overboeking naar de collectieve leveranciersrekening.


	
	
	
	
	
	
	
	

	80
	14/23
	Eenvoudige aankoopdocumenten (aankoopfactuur en inkomende creditnota) boeken door middel van een didactisch boekhoudpakket.


	
	
	
	
	
	
	
	

	81
	15/23
	Een aankoopfactuur van materiële en immateriële vaste activa, boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.
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	82
	16/23
	De relevante gegevens van deze aankoopdocumenten (maatstaf van heffing en BTW) situeren in de roosters van de BTW-aangifte


	
	
	
	
	
	
	
	

	83
	17/23
	Een (groot) aantal aankoopdocumenten, zowel facturen als inkomende creditnota’s én andere, met stijgende moeilijkheidsgraad, boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	84
	18/23
	De relevante gegevens van deze aankoopdocumenten (maatstaf van heffing en BTW) situeren in de roosters van de BTW-aangifte.


	
	
	
	
	
	
	
	

	85
	19/23
	Gevorderde aankoopdocumenten (allerlei aankoopfacturen en inkomende creditnota’s) boeken door middel van een didactisch boekhoudpakket.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	9 Verkoopverrichtingen in de boekhouding


	
	
	
	
	
	
	
	

	86
	1/24
	Een eenvoudige verkoopfactuur met handelsgoederen ontleden en de verschillende onderdelen ervan verklaren.
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	87
	2/24
	De administratieve voorbereiding van de boekhoudkundige registratie uitvoeren (controle van de bedragen en andere gegevens; aanbrengen van refertestempel).


	
	
	
	
	
	
	
	

	88
	3/24
	Een eenvoudige verkoopfactuur met handelsgoederen boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	89
	4/24
	De relevante gegevens van deze verkoopfactuur (maatstaf van heffing en BTW) situeren in de roosters van de BTW-aangifte


	
	
	
	
	
	
	
	

	90
	5/25
	Een eenvoudige uitgaande creditnota met handelsgoederen ontleden en de verschillende onderdelen ervan verklaren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	91
	6/25
	Een eenvoudige uitgaande creditnota met handelsgoederen boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	92
	7/25
	De relevante gegevens van deze uitgaande creditnota (maatstaf van heffing en BTW) situeren in de roosters van de BTW-aangifte.


	
	
	
	
	
	
	
	

	93
	8/25
	Aantonen dat de vorderingen op een klant kunnen worden geboekt op de individuele klantenrekening met nadien een overboeking naar de collectieve klantenrekening.


	
	
	
	
	
	
	
	

	94
	9/25
	Eenvoudige verkoopdocumenten (verkoopfactuur en uitgaande creditnota) boeken door middel van een didactisch boekhoudpakket.


	
	
	
	
	
	
	
	

	95
	10/25
	Een (groot) aantal verkoopdocumenten, zowel facturen als uitgaande creditnota’s, met stijgende moeilijkheidsgraad, boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.
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	96
	11/25
	De relevante gegevens van deze verkoopdocumenten (maatstaf van heffing en BTW) situeren in de roosters van de BTW-aangifte.


	
	
	
	
	
	
	
	

	97
	12/25
	Gevorderde verkoopdocumenten (allerlei verkoopfacturen en uitgaande creditnota’s) boeken door middel van een didactisch boekhoudpakket.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	10 Financiële verrichtingen in de boekhouding


	
	
	
	
	
	
	
	

	98
	1/26
	Financiële documenten (een rekeninguittreksel van de bank, een kasdocument) ontleden, de onderdelen verklaren, de bedragen controleren.
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	99
	2/26
	De administratieve voorbereiding van de boekhoudkundige registratie uitvoeren (controle van de bedragen en andere gegevens).


	
	
	
	
	
	
	
	

	100
	3/26
	Financiële documenten boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	101
	4/26
	Financiële documenten boeken door middel van een didactisch boekhoudpakket.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	11 De BTW-aangifte en de BTW-lijst


	
	
	
	
	
	
	
	

	102
	1/27
	De BTW-verplichtingen van de onderneming formuleren, aan de hand van een tijdas, met daarop de relevante periodes voor een kwartaalaangifte (betaling voorschotten, aangifte, eindbetaling).
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	103
	2/27
	De voornaamste elementen van de BTWaangifte uitleggen: de roosters in verband met aankopen en verkopen (maatstaf van heffing en BTW).


	
	
	
	
	
	
	
	

	104
	3/27
	De BTW-aangifte invullen op basis van de dagboeken en het te betalen bedrag of het eventueel te vorderen bedrag berekenen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	105
	4/27
	Maandelijks de betaling van BTW-voorschotten aan de BTW-administratie boekhoudkundig beredeneren door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	106
	5/27
	Bij het einde van het kwartaal, de overdracht van de BTW-rekeningen én ook de betaling van de afrekening aan de BTW-administratie boekhoudkundig beredeneren door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	107
	6/27
	Het BTW-rekeninguittreksel van de BTW-administratie interpreteren en verklaren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	108
	7/27
	De jaarlijkse BTW-lijst verklaren en invullen op basis van de individuele klantenrekeningen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	12 Financieel beleid in de onderneming


	
	
	
	
	
	
	
	

	109
	1/28
	De exploitatiecyclus van een onderneming verklaren door middel van een routeschema.
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	110
	2/28
	Verklaren, aan de hand van een voorbeeld, dat een bedrijf soms extra werkingsmiddelen nodig heeft voor de financiering van haar investeringen of voor de werking van de exploitatiecyclus.


	
	
	
	
	
	
	
	

	111
	3/28
	Aan de hand van in- en verkoopfacturen en de bijhorende betalingstermijnen, de begrippen klantenkrediet en leverancierskrediet verklaren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	112
	4/28
	De voor- en nadelen van het verstrekken van klantenkrediet en van het bekomen van leverancierskrediet met concrete voorbeelden aantonen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	113
	5/28
	Door middel van een concreet voorbeeld de financiële planning van een onderneming beoordelen en bijsturen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	114
	6/28
	Verklaren dat de financiële instellingen pasklare oplossingen aanbieden voor financiële tekorten en voor financiële overschotten van de onderneming.


	
	
	
	
	
	
	
	

	115
	7/28
	De kenmerken, de voorwaarden, de werking en de kosten van het kaskrediet omschrijven.


	
	
	
	
	
	
	
	

	116
	8/28
	De kenmerken, de werking en de opbrengsten van de kasbon, staatsbon omschrijven.


	
	
	
	
	
	
	
	

	117
	9/28
	De kenmerken, de werking en de opbrengsten van de spaarrekening, termijnrekening omschrijven.


	
	
	
	
	
	
	
	

	118
	10/28
	Enkele elementen van financiële documenten in verband met kredieten en beleggingen, boekhoudkundig beredeneren door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	119
	11/28
	Enkele aspecten van financiële documenten in verband met kredieten en beleggingen boeken door middel van een didactisch boekhoudpakket.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	13 Diverse verrichtingen in de boekhouding: personeel: analyse en boeking van personeelskosten


	
	
	
	
	
	
	
	

	120
	1/29
	Arbeiders en bedienden situeren in het organogram van het spilbedrijf.
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	121
	2/29
	De wettelijke verplichtingen en formaliteiten bij het in dienst nemen van een bijkomend personeelslid opsommen en bondig verklaren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	122
	3/29
	Een loonberekening analyseren aan de hand van een loonfiche.


	
	
	
	
	
	
	
	

	123
	4/29
	De begrippen bruto- en nettoloon, werknemers en werkgeversbijdrage, RSZ, bedrijfsvoorheffing, loonvoorschotten verklaren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	124
	5/29
	De maatschappelijke betekenis van de Rijksdienst voor Sociale Zekerheid, als verzamel- en verdeelorganisme van sociale bijdragen, verwoorden.


	
	
	
	
	
	
	
	

	125
	6/29
	De werking en de opdrachten van de RSZ verwoorden.


	
	
	
	
	
	
	
	

	126
	7/29
	De individuele loonbrief en de globale loonstaat verklaren en interpreteren.
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	8/29
	Gegevens van de gezamenlijke loonstaat boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	128
	9/30
	Gegevens van de rekeningafschriften in verband met lonen boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	129
	10/30
	Loondocumenten boeken door middel van een didactisch boekhoudpakket.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	14 Eindejaarsverrichtingen in de handelsonderneming


	
	
	
	
	
	
	
	

	130
	1/30
	De onderdelen van de eindejaarsverrichtingen verklaren, hun onderlinge samenhang verantwoorden, de wettelijke verplichtingen noemen.
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	131
	2/30
	De algemene werking van de inventarisverrichtingen toelichten.


	
	
	
	
	
	
	
	

	132
	3/30
	Verklaren dat de voorlopige proef- en saldibalans de toestand van de boekhouding weergeeft, einde boekjaar, VOOR de eindejaarsaanpassingen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	133
	4/30
	De voorlopige proef-en saldibalans lezen, verklaren, interpreteren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	134
	5/30
	Verklaren dat op het einde van het boekjaar de boekhouding wordt aangepast aan de werkelijkheid via meerdere regularisaties.


	
	
	
	
	
	
	
	

	135
	6/30
	Verklaren door middel van een voorbeeld dat de voorraadwijziging handelsgoederen invloed heeft op het bedrijfsresultaat van de onderneming.


	
	
	
	
	
	
	
	

	136
	7/30
	Verklaren door middel van een voorbeeld dat de slijtage van vaste activa invloed heeft op het bedrijfsresultaat van de onderneming.


	
	
	
	
	
	
	
	

	137
	8/30
	Formuleren wat afschrijvingen zijn en de noodzaak ervan aantonen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	138
	9/31
	De jaarlijkse afschrijving, de gecumuleerde afschrijvingen, de huidige boekwaarde berekenen in een afschrijvingstabel.


	
	
	
	
	
	
	
	

	139
	10/31
	Een lineaire afschrijvingstabel invullen en verklaren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	140
	11/31
	Verklaren, door middel van een voorbeeld, dat een schuld op lange termijn, die zal vervallen in de loop van het volgende boekjaar, moet worden aangepast op de balans.


	
	
	
	
	
	
	
	

	141
	12/31
	Aantonen hoe de voorraadwijziging handelsgoederen, de afschrijving vaste activa, de lange termijnschuld die korte termijn wordt, bij het einde van het boekjaar worden geboekt als regularisatieverrichtingen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	142
	13/31
	Diverse regularisatieverrichtingen (inventarisdocumenten) boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	143
	14/31
	Inventarisdocumenten boeken door middel van een didactisch boekhoudpakket.


	
	
	
	
	
	
	
	

	144
	15/31
	Het resultaat van de onderneming berekenen, NA de regularisaties en VOOR belastingen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	145
	16/31
	De winstbelasting berekenen op basis van het resultaat van de onderneming.


	
	
	
	
	
	
	
	

	146
	17/31
	De winstbelasting boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.


	
	
	
	
	
	
	
	

	147
	18/31
	Het resultaat van de onderneming berekenen NA belastingen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	148
	19/31
	Verklaren dat het resultaat van de onderneming op meerdere manieren kan worden verwerkt, door het uit te keren en/of door het in te houden.


	
	
	
	
	
	
	
	

	149
	20/31
	Verklaren dat de definitieve proef- en saldibalans de toestand van de boekhouding weergeeft, einde boekjaar, NA alle eindejaarsaanpassingen en NA de resultaatverwerking.


	
	
	
	
	
	
	
	

	150
	21/31
	De definitieve proef - en saldibalans lezen, verklaren, interpreteren.


	
	
	
	
	
	
	
	

	151
	22/31
	De balans en de resultatenrekening afleiden uit de definitieve proef- en saldibalans.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	15 De boekhouding als beleidsinstrument voor de bedrijfsleiding


	
	
	
	
	
	
	
	

	152
	1/32
	Verklaren dat de financiële gezondheid van een onderneming op vele manieren kan worden gemeten.
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	153
	2/32
	Het resultaat van een onderneming beoordelen door de verschillende onderdelen van de resultatenrekening kritisch te onderzoeken.


	
	
	
	
	
	
	
	

	154
	3/32
	De financiële toestand van een onderneming beoordelen door de verschillende onderdelen van de balans kritisch te onderzoeken.


	
	
	
	
	
	
	
	

	155
	4/32
	De financiële toestand van een onderneming beoordelen door meerjarige gegevens van de balans en van de resultatenrekening kritisch te onderzoeken.


	
	
	
	
	
	
	
	

	156
	5/32
	Verklaren dat het resultaat van de onderneming ‘relatief goed’ of ‘relatief slecht’ kan zijn, vergeleken met het ingezet eigen vermogen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	157
	6/32
	Verklaren dat het bedrijfsresultaat van de onderneming ‘relatief goed’ of ‘relatief slecht’ kan zijn, vergeleken met de omzet.


	
	
	
	
	
	
	
	

	158
	7/32
	Verklaren dat de onderneming in staat moet zijn om haar schulden op korte termijn te kunnen betalen door gebruik te maken van haar bezittingen en vorderingen op korte termijn.


	
	
	
	
	
	
	
	

	159
	8/32
	Verklaren dat de onderneming vaste activa best financiert met passiva op lange termijn en aldus een netto bedrijfskapitaal overhoudt.


	
	
	
	
	
	
	
	

	160
	9/32
	Verklaren dat de onderneming best werkt met een gezond evenwicht tussen enerzijds eigen vermogen en anderzijds schulden aan derden.


	
	
	
	
	
	
	
	

	161
	10/32
	De hiervoor genoemde ratio’s berekenen op basis van de jaarrekening.


	
	
	
	
	
	
	
	

	162
	11/32
	De financiële toestand vergelijken van twee opeenvolgende jaren van het spilbedrijf op basis van de ratio’s.


	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	16 Integratieoefening boekhouden


	
	
	
	
	
	
	
	

	163
	1/33
	De documenten (en dus de verrichtingen) van een handelsonderneming boekhoudkundig beredeneren, door middel van een redeneringschema en boeken op rekeningen en/of in het journaal.
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	Deel 4 – Verkopen moet je leren


	
	
	
	
	
	
	
	

	164
	1/33
	Het begrip marketing uitleggen.


	
	40
	
	
	
	
	
	

	165
	2/33
	De basispijlers van marketing noemen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	166
	3/33
	Het belang van een grondige artikelenkennis, voor de verkoper en klant, aantonen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	167
	4/33
	Het begrip assortiment omschrijven.


	
	
	
	
	
	
	
	

	168
	5/33
	De dimensies van het assortiment kunnen omschrijven en illustreren met voorbeelden.


	
	
	
	
	
	
	
	

	169
	6/33
	Peilen naar de interesse voor een bepaald product (assortiment).


	
	
	
	
	
	
	
	

	170
	7/34
	Een te commercialiseren product(assortiment) kiezen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	171
	8/34
	Bij potentiële leveranciers prijsaanvragen doen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	172
	9/34
	Een leverancier kiezen op basis van een aantal criteria.


	
	
	
	
	
	
	
	

	173
	10/34
	De prijs van een artikel kunnen toelichten.


	
	
	
	
	
	
	
	

	174
	11/34
	De verkoopplaats en het verkooptijdstip van het product bepalen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	175
	12/34
	De verschillende soorten promotie noemen.


	
	
	
	
	
	
	
	

	176
	13/34
	Een gerichte promo-actie opzetten.


	
	
	
	
	
	
	
	

	177
	14/34
	De AIDA-regel uitleggen.
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	178
	15/34
	De 4 elementen in het verkoopgesprek (AIDA) toelichten met voorbeelden.


	
	
	
	
	
	
	
	

	179
	16/34
	Een verkoopgesprek voeren met aandacht voor de verschillende stadia in het verkoopsproces.


	
	
	
	
	
	
	
	

	180
	/41
	Project door leerlingen
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